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关于我们
公司介绍
Timeless Telecom Ltd成立于2009年，总部位于尼日利亚Lagos, 团队由一批具备多年非洲通信建设经验和华为技术专业背景成员组成，充分整合资源优势、技术优势、经验优势、人才优势，现已成为尼日利亚成长最快的本地化通信运营商，网络覆盖了尼日利亚主要城市并计划快速扩张至非洲更多的国家和地区，企业以本地化团队为主，拥有市场销售、网络规划、传输建设、实施交付、网络运营、客户服务等完备的职能团队。公司以构建稳定高质量的网络为基础，业务涉及家庭宽带、企业宽带接入服务，IPTV，VOIP, 短信业务，系统集成等，为客户提供端到端信息技术解决方案。围绕着数字化信息化的趋势，未来将持续开拓数字化产品和服务如数字生态、边缘云、智慧家庭、智慧园区等更丰富综合的业务应用场景，全面满足广大非洲用户的信息化服务建设需求。
Timeless致力于以技术和服务改变网络质量和用户体验；服务非洲人民，致力于成为非洲最大的宽带网络运营商；服务非洲企业，致力于成为非洲数字生态建设的领导者；
理想员工
公司看重员工的五个方面：服务意识、进取精神、开放包容、责任担当、团队协作；我们欢迎有理想、有追求，愿意用激情和梦想书写不一样的人生轨迹并自我实现的有志青年加入，一起用中国技术、中国设备、中国服务提升非洲地区企业和人民的网络通信基础设施和服务体验，开启梦想，青春有为。
职业路径
· 技术线：技术工程师（初级）→技术工程师→高级技术工程师→架构师（资深）
· 管理线：技术工程师（初级）→技术工程师（中级）→技术主管->代表处技术负责人→区域\国家技术部门负责人
· 业务线：市场销售人员（初级）→市场销售主管->高级市场销售经理→市场销售总监→代表处负责人→区域\国家销售负责人
· 管理线：客户代表→高级客户代表→商务经理→城市/区域总监→分公司或国家业务负责人
联系方式
	邮箱:  HR@timelessnet.com   elsiexu@timelessnet.com 
电话：18628103791(微信同号）
网站：www.timelessnet.com
公司：Timeless Telecom Ltd(尼日利亚） 
泰默兹（深圳）通信技术有限公司
地址：55 Abba Johnson Street, Akora Villa.Off Adeniyi Jones. Ikeja Lagos
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职位信息

· 【网络工程师】
岗位职责：
1、 参与网络项目实施、包括设备安装、调测、验收工作；
2、 配合网络架构的规划、设计、优化等工作，基于整体网络的维护需求，进行网络运行情况分析、复杂故障的处理、设备巡检、设备升级与补丁操作、资源管理、运行监视、数据配置、数据管理、性能管理、故障管理，安全管理，特性部署、值守保障、规模性整改；
3、负责网络相关技术支持、对网络故障分析和及时处理，解决网络中出现的问题；
4、配合销售团队的项目进度，根据客户业务需求配合销售部门维护客户关系，协助销售进行售前技术支持，包括客户交流，需求分析、解决方案制定、答疑解惑等；
任职要求：
1、计算机、网络或通信相关专业的本科及以上学历；
2、了解主流品牌的网络设备如华为、H3C、Cisco 各品牌的交换机、路由器、防火墙等网络设备安装、配置和调试技术；
3、熟悉TCP/IP协议，了解vlan的配置划分，生成树协议，动态静态路由配置，ospf，acl，nat等
4、具有华为、思科的CCNA、CCNP、HCNA、HCNP证书者优先考虑；
5、具有较好的客户沟通能力与协作精神，能够很好的与客户进行解决方案的沟通与协作，具有一定的抗压能力；
6、英语四级，有良好的英语读写能力，有信心海外英语环境融入海外团队；
7、具有较强的学习能力、沟通协调能力，强烈的责任心、工作踏实、善于总结以及文档编写能力，积极主动的学习和工作态度、心态积极开放；

· 【光网络工程师FTTX】
岗位职责：
1、 负责光网络产品（PTN/OTN/SDH）和能够网络规划、操作实施和项目规划、方案交流，对公司和用户的网络建设提供有价值的规划建议；
2、 从事光网络的扩建和优化，光网络场景的部署设计和部署实施及跨产品问题的定位处理；
3、参与维护光网络设备的调试开局、调试、升级、割接，确保版本、补丁输出正确的采集信息；
4、根据客户需求，合理安排施工进度，保障工程按时交付，保持与客户进行沟通交流，积极跟踪项目的进度和计划并保证客户满意度；
5、工作认真，积极，主动，有责任心、有计划性，能承担项目压力。
任职要求：
1、熟悉光网络（PTN/OTN/SDH）技术背景和专业知识，对光纤光缆和光网络知识有一定的了解；
2、熟悉光网络（PTN/OTN/SDH）知识和业务，包括PTN/OTN/SDH原理及WDM信号流，有华为思科等相关技能证书认证者优先考虑;
3、对光网络方向有极强的热爱和兴趣，跟踪光网络、光纤传输前沿技术和设备特性，持续更新知识体系；
4、英语四级，口语有信心能在较快适应海外工作；
5、具备良好的沟通、协调、项目管理能力以及较好的服务意识和极强的责任心。	
· 【传输工程师】
岗位职责：
1、 传输网络建设、调试、维护、改造、优化等工作。在光网络或微波传输其中一个方向的扎实的技术背景；
2、 熟悉IP骨干网、基础承载网、IP地址段、BGP、地址广播等；或熟悉微设备、微波传输技术、了解基站建设，基站与核心网架构等；
3、汇聚接入设备管理，操作指导；资源定位，规划，管理。例如：IP地址，各类网络设备，端口，机柜，光缆路由；
4、运行监督检查，流量监控，系统监控，出口监测等；
5、客户需求分析，SLA分析，资源调配，项目设计实施。
任职要求：
1、通信工程、电子工程、网络工程、计算机等相关专业，本科以上学历；
2、具有华为、思科CCNA、CCNP、HCNA、HCNP证书者优先考虑
3、了解项目交付关键点，培养独立分析与处理故障的能力，了解SDH、OTN或微波设备组建、微波传输等专业技术；
4、经过一段时间后能独立制定变更方案、重大事件保障、网络优化评估、应急预案等日常处置；
5、具有风险意识和问题管理能力：能有效识别维护网络风险和不足，能及时求助并在指导下制定解决计划和方案；
6、英语四级，良好的读写能力，能接受和适应海外与本地团队成员工作；
7、良好的团队意识和服务意识，心态积极开放，吃苦耐劳，有极强的上进心；

· 【项目管理】
岗位职责：
1、通过对网络项目实施过程监控管理，推动解决共性问题，识别跟踪项目风险等措施为公司提供决策依据，提高公司项目交付能力。
2、通过项目经营分析，各项制度落地检查，客户满意度管理，提高项目交付品质。
3、项目需求分析、现场勘察、项目投标（技术部分）、技术支持、成本预算等。配合可行性分析、项目立项等工作。
4、组织和落实系统集成项目实施过程中的物资采购、到货、安装、调测、测试、验收、交付、培训、维护等工作。
5、项目整体的安全风险/危险源/环境因素的识别、分析、评价、处置工作。
6、项目资料归档、项目总结报告编写、项目管理经验分享、专业技术能力交流、行业案例编写等工作。
任职要求：
1、 通信工程、电子工程、网络工程、计算机等相关专业，本科以上学历；
2、 对网络技术、IT系统、信息化等有一定的基础知识；
2、具备较强的项目组织管理、实施交付能力、协调、沟通和分析能力；
3、能够胜任项目实施方案的撰写、需求分析和建议书的编写，良好的文档能力；执行力强，对工作认真负责；
6、英语四级，英语听说读写能力，能接受和适应海外与本地团队成员英语沟通工作；
7、良好的团队意识和服务意识，心态积极开放，有极强的上进心；
8、有PMP证书、或实践的项目经验者优先


· 【海外市场营销人员】
岗位职责：
1、 负责企业在海外市场的品牌定位、品牌形象改进和提升策划；针对品牌的价值梳理、定位、形象塑造，挖掘品牌亮点与卖点，通过各类线上和线下等渠道，实现多样化、内容化、品牌化的市场推广工作；
2、 负责搜索、信息流、应用市场等媒体的自主投放操作和日常内容素材创意输出；精通投放逻辑，能够制定投放策略，有效地收集销售线索并对数据负责；
3、 参与制定年度运营规划，制定营销策略、目标分解及营销计划；制定部门年度、季度、月度销售目标及销售实施计划，优化运营推广流程及用户触达，协助提高销售业绩；
4、  策划高质量线上或线下活动，拓展品牌影响力；定期进行市场调研、竞争对手分析报告、并研究开拓新的广告投放方式； 
5、 定期进行市场调研、对收集的信息进行归纳、整理和对行业以及竞争对手进行综合分析，以市场为导向，协助部门完成营销计划，并协助计划推进；
6、海外新媒体内容运营，包含 Facebook、Tiktok、Instagram、Youtube等；
任职要求：
1、本科及以上学历，市场营销、国际贸易、计算机、新媒体、品牌管理等本科及以上学历；
2、良好的审美能力、策划能力及文字功底（中英文），高质量地主导、设计企业营销宣传或社媒运营的内容，有PS、视频剪辑、社媒账号运作经验等优先；
3、英语四级，经过一段时间后达到工作语言水平，能适应海外工作；
4、具有一定的市场营销工作经验，有组织活动经验；
5、有演讲及培训能，良好的沟通谈判、逻辑分析及团队配合能力；
6、思维活跃、擅长创意、勇于挑战新领域，创造性的尝试新的营销玩法；
 

· 【海外销售人员】
岗位职责：
1、 负责网络、弱电、安防、智慧园区等相关项目的企业客户及合作伙伴的开发与维护挖掘全流程跟进和管理；
2、根据公司战略和部门销售目标，结合市场情况制定个人销售目标和计划并组织实施；
3、负责与目标客户、合作伙伴建立和经营良好的商业合作关系，为客户提供整体解决方案的技术型销售；
4、培养后具备可独立开发客户和合作伙伴的能力，始终对业绩负责；
5、对市场和客户需求进行信息收集、汇总、整合，保证业务的顺利推进，具备有效项目判断能力以及需求沟通、项目跟进、项目投标等商务能力；
6、规范化和体系化的进行销售日常工作，包括定期对客户、项目进行分析整理，完成周报、月报和年报；
7、遵从公司的愿景、使命和价值观，始终以客户为中心，积极为客户协调解决售前、售中及部分售后问题，提高客户满意度；保持行业客户满意度及口碑；
任职要求：
1、 本科学历以上，本科优先，计算机、通信工程、电子信息等专业优先；
2、 对网络、安防、弱电、智慧园区等市场开拓，对网络及相关知识有一定的了解；
3、 具备较好的客户管理能力、需求分析能力、市场推广能力；
4、 善于利用各种资源和销售方法完成销售业绩，具备高效沟通的能力；
5、 性格开朗，情商高、思维活跃，逻辑性强；
6、 英语四级以上，较好的英语读写和一定的英语口语表达能力，适应海外工作；
7、沟通技巧，擅长谈判和把握客户需求，能有效分析和解决问题；
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