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	摘        要

	[bookmark: _Hlk199510009][bookmark: _Hlk199510024]可追溯技术被视为保障产品质量和真实性的有效工具，但其高昂的引入成本成为企业推广和应用的主要障碍。此外，在日益激烈的市场竞争环境中，供应链成员之间的横向和纵向竞争会显著影响其决策。因此，本文综合考虑可追溯技术成本、零售商竞争、成本共担以及消费者偏好等多维因素，通过构建博弈模型，从不同的市场结构与竞争环境出发，分析供应链成员的最优决策行为。 
首先，本文研究了两个零售商竞争下考虑成本共担的生鲜产品供应链保鲜及可追溯技术采用策略。结果表明：零售商之间激烈的产品竞争和消费者对产品检验结果为假的敏感性的提高都会促使零售商采用可追溯技术来增强产品的竞争力。然而，只有当消费者对产品检验结果为假的敏感性较高时，零售商才应引入可追溯技术。成本共担契约能够激励零售商采用可追溯技术并扩大市场份额，但对供应商而言不一定是有利的。
其次，本文研究了多个零售商竞争下考虑成本共担的生鲜供应链保鲜及可追溯技术采用策略。结果表明：可追溯技术的引入对供应商始终是有利的，但对零售商而言具有明显的“协同性”特征，个别引入反而可能削弱其竞争力。供应商可通过成本共担契约激励零售商采用可追溯技术，但需合理设定承担比例，避免因让利过度而削弱自身利润。
进一步地，本研究探讨了供应链竞争背景下考虑成本共担的生鲜供应链保鲜及可追溯技术采用策略。结果表明：尽管成本共担契约在促进零售商采用可追溯技术方面具有积极作用，但供应商的边际效益呈递减趋势，且过度的成本承担可能对供应商的盈利能力及其长期可持续发展构成潜在威胁。此外，成本共担主体的数量与分担力度对可追溯技术在低消费者偏好市场中的推广效果具有重要影响。
最后，本文研究了供应链竞争下考虑随机需求的生鲜双渠道供应链保鲜策略。结果表明：无论消费者对产品的新鲜度偏好是高还是低，供应商均能从零售商的保鲜努力中获益。如果更多的零售商投入保鲜努力，供应商将获得更高的利润。零售商投资保鲜努力对其并不总是有利的，其应根据消费者的新鲜度偏好对产品采取灵活的保鲜措施。此外，消费者新鲜度偏好的提高会促使零售商采用更先进的保鲜技术以获得更高的收益。




